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Приложение I  
 
 

  Типовые законодательные положения ЮНСИТРАЛ 
по проектам в области инфраструктуры, 
финансируемыем из частных источников 
 
 

  Предисловие 
 
 

 Ниже в настоящем разделе приводится свод рекомендуемых общих 
законодательных принципов под названием "рекомендации по 
законодательным вопросам" и типовых законодательных положений ("типовые 
положения") по проектам в области инфраструктуры, финансируемым из 
частных источников. Цель реектов  в области инфраструктуры, финансируемых из частных источников. 

Вслед за ними приводятся комментарии, в которых содержится аналитическое 
разъяснение финансовых, регулятивных, правовых, политических и прочих 
вопросов, возникающих в рассматриваемой предметной области. 
Пользователям рекомендуется читать рекомендации по законодательным 
вопросам и типовые положения вместе с комментариями, в которых 
приводится справочная информация, способствующая лучшему пониманию 
рекомендаций по законодательным вопросам и типовых положений. 

 Рекомендации по законодательным вопросам и типовые положения 
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финансируемым из частных источников1, не приводится каких-либо 
специальных законодательных рекомендаций. К таким другим 
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  Часть первая 
 
 

  Рекомендации по законодательным вопросам 
 
 

 I. Общие законодательные и институциональные рамки 
 
 

  Конституционные, законодательные и институциональные рамки 
(см. главу I "Общие законодательные и институциональные рамки" 
пункты 2–14) 
 

Рекомендация 1. Конституционные, законодательные и институциональные 
рамки для осуществления проектов в области инфраструктуры, 
финансируемых из частных источников, должны обеспечивать прозрачность, 
справедливость и долгосрочную устойчивость проектов. Нежелательные 
ограничения на участие частного сектора в развитии и эксплуатации 
инфраструктуры следует ликвидировать. 
 

  Объем полномочий на выдачу концессий (см. главу I "Общие 
законодательные и институциональные рамки", пункты 15–22) 
 

Рекомендация 2. В законодательстве следует указать публичные органы 
принимающей страны (включая, если это уместно, общенациональные, 
региональные и местные органы власти), которые наделены полномочиями 
выдавать концессии и заключать соглашения о реализации проектов в 
области инфраструктуры, финансируемых из частных источников. 

Рекомендация 3. Проекты в области инфраструктуры, финансируемые из 
частных источников, могут предусматривать выдачу концессий на 
строительство новых объектов или систем инфраструктуры и их 
эксплуатацию, или на материально–техническое обслуживание, 
модернизацию, расширение и эксплуатацию действующих объектов и систем 
инфраструктуры. 

Рекомендация 4. В законодательстве следует указать те секторы или виды 
инфраструктуры, в отношении которых могут быть выданы концессии. 

Рекомендация 5. В законодательстве следует оговорить вопрос о том, может 
ли концессия распространяться на весь регион в пределах компетенции 
соответствующей организации–заказчика, или только на отдельную 
географическую часть такого региона, или на конкретный проект, и может 
ли она быть выдана с предоставлением исключительных прав или без него, как 
это уместно, в соответствии с нормами и принципами права, 
законодательными положениями, подзаконными актами и политикой, 
применимыми к соответствующему сектору. Организации–заказчики могут 
быть совместно уполномочены выдавать концессии, выходящие за пределы 
компетенции отдельных организаций–заказчиков. 
 

  Административная координация 
(см. главу I "Общие законодательные и институциональные рамки" 
пункты 23–29) 
 

Рекомендация 6. Следует создать институциональные механизмы для 
координации деятельности публичных органов, ответственных за выдачу 
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подтверждений, лицензий, разрешений или санкций, необходимых для 
осуществления проектов в области инфраструктуры, финансируемых из 
частных источников, в соответствии с законодательными или нормативными 
требованиями, касающимися строительства и эксплуатации объектов 
инфраструктуры соответствующего типа. 
 

  Полномочия на регулирование услуг в области инфраструктуры 
(см. главу I "Общие законодательные и институциональные рамки" 
пункты 30–53) 
 

Рекомендация 7. Не следует наделять полномочиями на регулирование услуг в 
области инфраструктуры тех субъектов, которые прямо или косвенно 
занимаются предоставлением услуг в области 
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  Правительственная поддержка 
(см. главу II "Риски, связанные с проектами, и правительственная поддержка", 
пункты 30–60) 
 

Рекомендация 13. В законодательстве следует ясно указать те публичные 
органы принимающей страны, которые могут предоставлять финансовую 
или экономическую поддержку осуществлению проектов в области 
инфраструктуры, финансируемых из частных источников, и те виды 
поддержки, которые они уполномочены предоставлять. 
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  Часть вторая 
 
 

  Типовые законодательные положения 
 
 

 I. Общие положения 
 
 

  Типовое положение 1. Преамбула 
  (см. рекомендацию 1 и главу I, пункты 2–14) 

 

 [Правительство] [Парламент] … , считая желательным установить 
благоприятные законодательные основы для поощрения и облегчения 
осуществления проектов в области инфраструктуры, финансируемых из 
частных источников, путем содействия прозрачности, справедливости и 
долгосрочной устойчивости, а также устранения неоправданных ограничений 
на участие частного сектора в развитии и эксплуатации инфраструктуры; 

 [Правительство] [Парламент] … , считая желательным дальнейшее 
развитие общих принципов прозрачности, экономичности и справедливости 
при принятии решений о заключении контрактов публичными органами через 
установление специальных процедур для выдачтдрядов на проекты в 

области инфраструктуры,  

 [ другие цели, которые, возможно, пожелает перечтслить принимающее 
государство], 

 принимает нижеследующий Закон: 
 

  Типовое положение 2. Определения 
  (см. "Введение", пункты 9–20) 

 

 Для целей настоящего Закона: 

 а) "объект инфраструктуры" означает материальные объекты и 
стстемы , которые прямо или косвенно участвуют в предоставлении услуг 
населению; 

 b) "проект в области инфраструктуры" означает проекты в области 
проектно–конструкторских работ, сооружения, развития и эксплуатации новых 
объектов инфраструктуры или реконструкции, модернизации, расширения или 
эксплуатации действующих объектов инфраструктуры; 

 с) "организация–
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договоры, в исчерпывающем или примерном списке публичных органов, списке 
различных категорий публичных органов или в сочетании таких списков]5. 
 

  Типовое положение 4. Секторы инфраструктуры, в которых могут быть 
выданы концессии 

  (см. рекомендацию 4 и главу I, пункты 19–22) 
 

 Концессионные договоры могут заключаться соответствующими 
органами в следующих секторах: [
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 с) если это уже известно, краткое изложение основных требуемых 
условий концессионного договора, который должен быть заключен; 

 d) способ и место представления заявок на предварительный отбор и 
предельный срок для их представления, выраженный в виде конкретной даты и 
времени суток и предоставляющий в распоряжение участников процедур 
достаточное время для подготовки и представления их заявок; и 

 е) способ и место представления заявок на получение документации 
для предварительного отбора. 

 4. В той мере, в которой это уже не требуется в силу … [принимающее 
государство указывает положения своего законодательства о процедурах 
закупок, регулирующие вопросы содержания документации для 
предварительного отбора, которая должна предоставляться поставщикам и 
подрядчикам в рамках процедур предквалификационного отбора поставщиков 
и подрядчиков]9, в документацию для предварительного отбора включается, 
как минимум, следующая информация: 

 а) критерии предварительного отбора в соответствии с … типовым 
положением 7; 

 b) намеревается ли организация–заказчик снять ограничения на 
участие консорциумов, установленные в типовом положении 8; 

 с) намеревается ли организация–заказчик обратиться только к 
ограниченному числу10 участников процедур, прошедших предварительный 
отбор, с запросом предложений после завершения процедур предварительного 
отбора в соответствии с пунктом 2 типового положения 9 и, если такой 
порядок будет применяться, способ отбора таких участников; 

 d) намеревается ли организация–заказчик потребовать от победившего 
участника процедур учредить самостоятельное юридическое лицо, созданное и 
зарегистрированное в соответствии с законами [принимающего государства], в 
соответствии с 
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законодательства о правительственных закупках, регулирующие проведение 
процедур предквалификационного отбора поставщиков и подрядчиков]11. 
 

  Типовое положение 7. Критерии предварительного отбора 
  (см. рекомендацию 15 и главу III, пункты 34–40 и 43 и 44) 

 

 С тем чтобы выполнить условия для участия в процедурах отбора, 
заинтересованные участники процедур должны подтвердить, что они 
удовлетворяют объективно оправданным критериям12, которые были сочтены 
организацией–заказчиком уместными применительно к соответствующим 
конкретным процедурам, как они указаны в документации для 
предварительного отбора. Эти критерии включают, как минимум, следующее: 

 а) надлежащие профессиональные и технические квалификационные 
данные, людские ресурсы, оборудование и другие материальные средства, 
которые необходимы для выполнения всех этапов проекта, включая проектно–
конструкторские, строительные и эксплуатационные работы, а также работы 
по материально–техническому обслуживанию; 

 b) достаточные возможности по управлению финансовыми аспектами 
проекта и возможности по удовлетворению его финансовых потребностей; 

 с) соответствующие управленческие и организационные возможности, 
репутация и опыт, включая предшествующий опыт по эксплуатации 
аналогичных объектов инфраструктуры. 
 

  Типовое положение 8. Участие консорциумов 
(см. рекомендацию 16 и главу III, пункты 41 и 4) 
 

 1. Организация–заказчик при первом приглашении участников 
процедур к участию в процедурах отбора предоставляет им возможность 
создавать консорциумы для участия в процедурах. Информация, которая 
требуется от членов консорциумов, принимающих участие в процедурах, для 
демонстрации их квалификационных данных в соответствии с типовым 
положением 7, относится как к консорциуму в целом, так и к его отдельным 
участникам. 

__________________ 

 11  Информацию о процедурных действиях в рамках процесса предквалификационного 
отбора, в том числе о процедурах работы с запросами разъяснений и о требованиях о 
раскрытии информации применительно к решению организации–заказчика относительно 
квалификационных данных участников процедур, можно найти в пунктах 2–7 статьи 7 
Типового закона о закупках. 

 12  Законодательство некоторых стран предусматривает возможность представления 
определенного преференциального режима для национальных предприятий или же 
специального режима для участников процедур, которые обязуются использовать 
национальные товары или нанимать местную рабочую силу. Различные вопросы, 
связанные с национальными прȾ
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 2. Если иное [не разрешено … [принимающее государство указывает 
соответствующий орган] и] не указано в документации для 
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 d) критерии оценки предложений и минимальные показатели, если 
таковые имеются, установленные организацией–заказчиком для определения 
предложений, не отвечающих формальным требованиям; относительное 
значение, придаваемое каждому из критериев оценки; и порядок применения 
этих критериев и минимальных показателей при оценке и отклонении 
предложений. 
 

  Типовое положение 12. Тендерное обеспечение 
  (см. главу III, пункт 62) 

 

 1. В запросе предложений устанавливаются требования в отношении 
эмитента, а также 
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  Типовое положение 14. Критерии оценки 
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минимальных уровней, рассматриваются в качестве не отвечающих 
формальным требованиям и исключаются из процедур отбора22
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прекращает переговоры с таким участником процедур. Затем организация–
заказчик приглашает к переговорам других участников процедур на основе 
полученных ими оценок до того момента, пока она не заключит 
концессионного договора или не отклонит все оставшиеся предложения. 
Организация–заказчик не возобновляет переговоров с каким-либо участником 
процедур, переговоры с которым были прекращены на основании настоящего 
пункта. 
 
 

 3. Заключение концессионных договоров без проведения 
конкурентных процедур 
 
 

  Типовое положение 18. Обстоятельства, допускающие выдачу подряда без 
проведения конкурентных процедур 

  (см. рекомендацию 28 и главу III, пункт 89) 
 

 При условии утверждения … [принимающее государство указывает 
соответствующий орган]24 организация–заказчик уполномочивается 
проводить переговоры по концессионному договору без использования 
процедур, изложенных в типовых положениях 6–17, в следующих случаях: 

 а) когда существует срочная необходимость в обеспечении 
непрерывности предоставления соответствующей услуги и проведение 
процедур, изложенных в типовых положениях 6–17, было бы практически 
нецелесообразным, при условии, что обстоятельства, обусловившие срочность, 
нельзя было предвидеть или они не являлись результатом медлительности со 
стороны организации–заказчика; 

 b) когда речь идет о краткосрочных проектах и объем предполагаемых 
первоначальных инвестиций не превышает суммы [в … [принимающее 
государство оговаривает денежный предел]] [установленной в … 
[принимающее государствммы 
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либо проекта, в связи с которым уже были начаты или объявлены процедуры 
отбора. 
 

  Типовое положение 21. 
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  Типовое положение 22. Незапрошенные предложения, которые не связаны с 
интеллектуальной собственностью, коммерческой тайной или другими 
исключительными правами 

  (см. рекомендацию 33 и главу III, пункты 113 и 114) 
 

 1. За исключением обстоятельств, изложенных в типовом 
положении 18, организация–заказчик, если она принимает решение об 
осуществлении проекта, начинает процедуры отбора в соответствии с 
типовыми положениями 6–17, если организация–заказчик сочтет, что: 

 а) предполагаемая отдача проекта может быть достигнута без 
использования интеллектуальной собственности, коммерческой тайны или 
других исключительных прав, которые принадлежат стороне, предложившей 
проект, или которыми она обладает; и 

 b) предложенная концепция или технология в действительности не 
являются уникальными или новыми. 

 2. Сторона, предложившая проект, приглашается к участию в 
процедурах отбора, начатых организацией–заказчиком в соответствии с 
пунктом 1, и ей могут быть предоставлены стимулы или аналогичные льготы в 
порядке, описанном организацией–заказчиком в запросе предложений, за 
подготовку и представление предложения. 
 

  Типовое положение 23. Незапрошенные предложения, которые связаны  
с интеллектуальной собственностью, коммерческой тайной или другими 
исключительными правами 

  (см. рекомендации 34 (применительно к пунктам 1 и 2) и 35 (применительно к 
пунктам 3 и 4) и главу III, пункты 115–117) 
 

 1. Если организация–заказчик установит, что условия, предусматри-
ваемые в пунктах 1(а) и (b) типового положения 22, не соблюдены, то от нее не 
требуется проведения процедур отбора согласно типовым положениям 6–17. 
Однако организация–заказчик может попытаться получить сопоставительные 
элементы в связи с незапрошенным предложением в соответствии с 
положениями, изложенными в пунктах 2–434. 

 2. Когда организация–заказчик намеревается получить сопостави-
тельные элементы в связи с незапрошенным предложением, она публикует 
описание основных элементов, связанных с отдачей предлагаемого проекта, с 
приглашением другим заинтересованным сторонам представить предложения в 
течение [разумного срока] [принимающее государство указывает 
определенный конкретный срок].  

 3. Если предложений в ответ на приглашение, сделанное согласно 
пункту 2, в течение [разумного срока] [срока, оговоренного в пункте 2 выше,] 
получено не было, организация–заказчик может начать переговоры со 
стороной, представившей 
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 4. Если организация–заказчик получает предложения в ответ на 
приглашение, сделанное согласно пункту 2, она приглашает представившие их 
стороны к переговорам в соответствии с положениями, изложенными в 
типовом положении 19. В случае, если организация–заказчик получает 
достаточно большое число предложений, которые, как это представляется 
prima facie, удовлетворяют ее потребности в области инфраструктуры, 
организация–заказчик обращается с запросом о представлении предложений 
согласно типовым положениям 10–17 с учетом любых стимулов или иных 
льгот, которые могут быть предоставлены лицу, представившему 
незапрошенное предложение, в соответствии с пунктом 2 типового 
положения 22. 
 
 

 5. Разные положения 
 
 

  Типовое положение 24. Конфиденциальность 
  (см. рекомендацию 36 и главу III, пункт 118) 

 

 Организация–заказчик обращается с предложениями таким образом, 
чтобы не допустить раскрытия их содержания конкурирующим участникам 
процедур. Любые обсуждения, сообщения и переговоры между организацией–
заказчиком и участником процедур согласно пункту 3 типового положения 10, 
типовым положениям 17, 18 и 19 или пунктам 3 и 4 типового положения 23 
являются конфиденциальными. За исключением случаев, когда это требуется в 
силу закона или приказа суда или когда это разрешено в запросе предложений, 
ни одна из сторон переговоров не раскрывает какому бы то ни было другому 
лицу любую техническую, ценовую или иную информацию в связи с 
обсуждениями, сообщениями и переговорами согласно вышеупомянутым 
положениям, без согласия на то другой стороны. 
 

  Типовое положение 25. Уведомление о принятии решения заключить 
договор 

  (см. рекомендацию 37 и главу III, пункт 119) 
 

 За исключением концессионных договоров, решение о заключении 
которых принимается согласно подпункту (с) типового положения 18, 
организация–заказчик обеспечивает публикацию уведомления о принятии 
решения заключить договор в соответствии с … [принимающее государство 
указывает положения своего законодательства о процедурах закупок, 
регулирующие вопросы публикации уведомлений о принятии решений 
заключить договор]. В уведомление включаются указание концессионера и 
резюме основных условий концессионного договора. 
 

  Типовое положение 26. Отчет о процедурах отбора и принятии решения 
заключить договор 

  (см. рекомендацию 38 и главу III, пункты 120–126) 
 

 Организация–заказчик ведет 
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 m) гарантии исполнения, которые должны быть предоставлены, и 
страховые полисы, которые должны быть приобретены концессионером в связи 
с осуществлением проекта в области инфраструктуры (см. подпункты (а) и (b) 
рекомендации 58); 

 n) средства правовой защиты, имеющиеся в случае неисполнения 
обязательств любой из сторон (см. подпункт (е) рекомендации 58); 

 o) объем возможного освобождения любой из сторон от 
ответственности в связи с неисполнением или задержкой исполнения любого 
обязательства, предусмотренного в концессионном договоре, в результате 
обстоятельств, находящихся вне сферы ее разумного контроля 
(см. подпункт (d) рекомендации 58); 

 p) срок действия концессионного договора и права и обязательства 
сторон по его истечении или прекращении (см. рекомендацию 61); 

 q) способ расчета компенсации согласно типовому положению 47 
(см. рекомендацию 67); 

 r) применимое право и механизмы урегулирования споров, которые 
могут возникнуть между организацией–заказчиком и концессионером 
(см. рекомендацию 69 и типовые положения 29 и 49); 

 s) права и обязательства сторон в отношении конфиденциальной 
информации (см. типовое положение 24). 
 

  Типовое положение 29. Применимое
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запрос предложений, если это уместно. В концессионном договоре в 
соответствии с условиями запроса предложений оговариваются любые 
требования в отношении минимального капитала такого юридического лица и 
процедуры для получения согласия организации–заказчика с его 
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  Типовое положение 32. Приобретение прав, связанных со строительной 
площадкой 
(см. рекомендацию 45 и главу IV, пункты 27–29) 
 

 1. Организация–заказчик или другой публичный орган в соответствии 
с законодательством и условиями концессионного договора предоставляет в 
распоряжение концессионера такие связанные со строительной площадкой 
права, включая право собственности, какие могут быть необходимы для 
осуществления проекта, или, если это уместно, оказывает концессионеру 
помощь в их приобретении. 

 2. Любое приобретение в принудительном порядке земельного участка, 
который может потребоваться для осуществления проекта, проводится в 
соответствии с … [принимающее государство указывает положения своего 
законодательства, регулирующие вопросы приобретения частной 
собственности публичными органами в принудительном порядке в публичных 
интересах]. 
 

  Типовое положение 33. Сервитуты40 
(см. рекомендацию 45 и главу IV, пункт 30) 



A/58/17

 

 113 
 

Вариант В 

 1. Концессионер имеет право вступать на территорию, 
находящуюся в собственности третьих сторон, осуществлять транзитные 
перевозки по этой территории и производить на ней работы или 
устанавливать сооружения, как это уместно и требуется для целей 
осуществления проекта, в соответствии с … [принимающее государство 
указывает положения своего законодательства, регулирующие 
сервитуты и другие аналогичные права, которыми пользуются 
компании–поставщики общедоступных услуг и операторы 
инфраструктуры в соответствии с ее законами]. 

 2. Любой сервитут, который может потребоваться для осуществления 
проекта, создается в соответствии с … [принимающее государство указывает 
положения своего законодательства, регулирующие создание сервитутов в 
публичных интересах]. 
 

  Типовое положение 34. Финансовые механизмы 
(см. рекомендации 46, 47 и 48 и главу IV, пункты 33–51) 
 

 1. Концессионер имеет право устанавливать, получать или взимать 
тарифы или сборы за использование объекта или свои услуги в соответствии с 
концессионным договором, в котором предусматриваются методы и формулы 
для расчета и корректировки таких тарифов или сборов [в соответствии с 
правилами, установленными компетентным регулирующим учреждением]41. 

 2. Организация–заказчик имеет полномочия соглашаться на 
осуществление прямых платежей концессионеру в качестве замены тарифов 
или сборов за использование объекта или услуги или в дополнение к таким 
тарифам или сборам. 
 

__________________ 

 41  Плата, став



A/58/17  
 

114  
 

  Типовое положение 35. Обеспечительные интересы 
(см. рекомендацию 49 и главу IV, пункты 52–61) 
 

 1. С учетом любых ограничений, которые могут содержаться в 
концессионном договоре42, концессионер имеет право создавать 
обеспечительные интересы в любых своих активах, правах или интересах, 
включая те из них, которые связаны с проектом в области инфраструктуры, как 
это требуется для обеспечения любого финансирования, необходимого для 
проекта, включая, в частности, следующее: 

 а) обеспечение в движимом или недвижимом имуществе, 
принадлежащем концессионеру, или в его интересах в проектных активах; 

 b) залог поступлений и дебиторской задолженности, причитающейся 
концессионеру в связи с использованием объекта или предоставляемыми им 
услугами. 

 2. Акционеры компании–концессионера имеют право на залог или 
создание любого другого обеспечительного интереса в своих акциях 
компании–концессионера. 

 3. Никакое обеспечение 



A/58/17

 

 115 
 

 

  Типовое положение 37. Передача контрольного пакета43 акций 
компании–концессионера 
(см. рекомендацию 51 и главу IV, пункты 64–68) 
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 2. Прекращение концессионного договора 
 
 

  Типовое положение 44. Прекращение концессионного договора 
организацией–заказчиком 
(см. рекомендацию 63 и главу V, пункты 14–27) 
 

 Организация–заказчик может прекратить концессионный договор: 

 а) в случае, когда нельзя более разумно ожидать, что концессионер 
будет способен или готов исполнить свои обязательства, будь то по причине 
несостоятельности, серьезного нарушения обязательств или по иной причине; 

 b) в силу настоятельных46 причин, связанных с публичными 
интересами, при условии выплаты компенсации концессионеру в порядке, 
согласованном в концессионном договоре; 

 с) [другие обстоятельства, которые принимающее государство, 
возможно, пожелает дополнительно установить в своем законодательстве]. 
 

  Типовое положение 45. Прекращение концессионного договора 
концессионером 
(см. рекомендацию 64 и главу V, пункты 28–33) 
 

 Концессионер не может прекратить концессионный договор кроме как в 
следующих обстоятельствах: 

 а) в случае серьезного нарушения со стороны организации–заказчика 
или другого публичного органа их обязательств в связи с концессионным 
договором; 

 b) если условия для пересмотра концессионного договора согласно 
пункту 1 типового положения 40 соблюдены, однако стороны не смогли 
договориться о пересмотре концессионного договора; или 

 с) если затраты на исполнение концессионером концессионного 
договора существенно возросли или стоимость, которую концессионер 
получает от такого исполнения, существенно сократилась в результате 
действий или 
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 3. Механизмы по прекращении или истечении концессионного 
договора 
 
 

  Типовое положение 47. Компенсация по прекращении концессионного 
договора 
(см. рекомендацию 67 и главу V, пункты 43–49) 
  
  В концессионном договоре оговаривается порядок расчета компенсации, 
причитающейся любой из сторон в случае прекращения концессионного 
договора, и предусматривается, когда это уместно, компенсация справедливой 
стоимости работ, выполненных по концессионному договору, произведенных 
затрат или убытков, понесенной любой из сторон, включая, если это уместно, 
утраченную прибыль. 
 

  Типовое положение 48. Этап завершения и меры в переходный период 
(см. рекомендацию 66 и главу V, пункты 37–42 (применительно к под-
пункту (а)) и рекомендацию 68 и главу V, пункты 50–62 (применительно к под- 
пунктам (b)–(d)) 
 

 В концессионном договоре предусматривается, если это уместно: 

 а) механизмы и процедуры для передачи активов организации–
заказчику; 

 b) компенсация, которая может причитаться концессионеру в связи с 
активами, передаваемыми организации–заказчику или новому концессионеру 
или выкупаемыми организацией–заказчиком; 

 с) передача технологии, необходимой для эксплуатации объекта; 

 d) подготовка персонала организации–заказчика или концессионера–
преемника по вопросам эксплуатации и материально–технического 
обслуживания объекта; 

 е) продолжение предоставления концессионером вспомогательных 
услуг и ресурсов, включая поставку запасных частей, если это требуется, в 
течение разумного срока после передачи объекта организации–заказчику или 
концессионеру–преемнику. 
 
 

 V. Урегулирование споров 
 
 

  Типовое положение 49. Споры между организацией–заказчиком и 
концессионером 
(см. рекомендацию 69 и главу VI, пункты 3–41) 
 

 Любые споры между организацией–заказчиком и концессионером 
разрешаются через механизмы урегулирования споров, согласованные 
сторонами в концессионном договоре47. 
 

__________________ 

 47  Принимающее государство может предусмотреть в своем законодательстве механизмы 
урегулирования споров, которые наилучшим образом приспособлены к потребностям 
проектов в области инфраструктуры, финансируемых из частных источников. 



A/58/17  
 

120  
 

  Типовое положение 50. Споры с участием клиентов или пользователей 
объекта инфраструктуры 
(см. рекомендацию 71 и главу VI, пункты 43–45) 
 

 Когда концессионер предоставляет услуги населению или эксплуатирует 
объект инфраструктуры, доступный для населения, организация–заказчик 
может потребовать от концессионера создать упрощенные и эффективные 
механизмы для рассмотрения претензий, представленных его клиентами или 
пользователями объекта инфраструктуры. 
 

  Типовое положение 51. Другие споры  
(см. рекомендацию 70 и главу VI, пункт 42) 
 

 1. Концессионер и его акционеры имеют право свободно выбирать 
надлежащие механизмы для урегулирования споров между собой. 

 2. Концессионер имеет право свободно договариваться о надлежащих 
механизмах для урегулирования споров между собой и 




